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黄土地变“金土地”

“咱们的食用菌马上就能采摘了，我们‘骄梅红’助农销售团队已
经和山西泓盛农业科技有限公司对接好农特产品的收购事宜，农户们
种的食用菌、虫草啥的销路不用愁。”10月 22日，山西泓盛农业科技有
限公司的负责人和金土地公司生物科技公司的“骄梅红”助农销售团
队来到吕梁市方山县麻地会乡，驻村帮扶收购食用菌、虫草等农产品，
农户们听到这个好消息，纷纷为农产品有个好销路喜上眉梢。

山西泓盛农业科技有限公司主要从事生态农林业、蚕蛹虫草的培
育加工、食用菌加工、桑蚕丝用品生产与销售等循环经济产业，是吕梁
市农业产业化龙头企业，吕梁市政府“8+2”农业产业化工程重点项
目。前几年由于销路平台较窄、流通渠道不畅，“山里上等的虫草、蘑
菇无人问津，真是糟践了好东西，也让农户们得不到好收益。”泓盛农
业科技有限公司的负责人回忆起当年的情景，脸上写满焦虑。 2021

年，金土地公司生物科技公司的助农销售团队主动与泓盛对接，引进
“骄梅红”品牌商洽合作事宜，开发 30 多亩土地用于种植蘑菇等优势
农作物，带动周边 310余户农户科学种植，每年给他们保底分红。

一颗红枣、一碗杂粮，每份农产品背后都连着一个农户、一个村
子、一个产业，支撑着当地乡村振兴的希望，寄托着群众向往美好生活
的希冀与愿景。金土地公司生物科技公司“骄梅红”助农销售团队就
是这样一座一头连着民心，一头连着使命，代表国企帮助当地企业拓
宽销售渠道，更好地带动农户增收的桥梁。

10 月 21 日，忻州市五台县耿镇村村委会的会议室里十分热闹，
村民们高高兴兴地迎来了一年一度的农民合作社分红大会。山西百
草绿源中药材有限公司总经理王东向村民们介绍了他们与金土地公
司生物科技公司上半年的合作经营成果。村民们在分红单上认真签
下名字的那一刻，脸上洋溢着幸福的笑容。

山西百草绿源中药材有限公司所种植的中药材 80%是种在海拔
1500 米以上的高山丘陵地带，充分体现了“药材还是深山好”的种植
优势，并且使 17 个乡镇 196 个村庄的山地与“四荒”披上了绿装，漫山
遍野的中药材还起着净化空气、调节小气候、涵养水源、保持水土的作
用。除了生态效益外，景观效益也让周边环境美不胜收，台参生长于
台顶山阴处、草丛中，地下有茎，上端芦头处生枝长叶，叶系对生，呈绿
色微带碧黄色。至于金莲花、红花等更是姹紫嫣红，成了忻台旅游沿
线和清水河走廊的一道艳丽风景线。

虽然五台山区自古具有台参等中药材种植优势，但原来由于没有
龙头企业牵头与服务，当地农民不敢种、不会种，长期以来只是种植一
些低产低效粮食作物。随着当地农村劳动力的不断转移与人口搬迁，
有不少土地正在被弃耕或撂荒。金土地公司生物科技公司积极与山
西百草绿源中药材有限公司对接，把“骄梅红”品牌与当地农户的需求
紧紧联系在一起，采取“企业+合作社+农户”合作种植等方式，牵头调
整农业产业结构，合理开发利用农业资源、规模发展道地中药材。

金土地公司生物科技公司通过与企业合作种植，带动五台县山区
农户约 4500 多人参与种植草药，初步实现了企业增效、农民增收的双
赢局面。除此之外，对于当地的合作社来说，带动效果也十分明显，五
台县耿镇北月池村百味药材种植专业合作社今年订单种植 2 万余亩，
亩均纯收入 3000元，受益农户 7159户。公司流转土地 10万亩建立自
种基地，亩均年租金 500 元，受益农户 3542 户，公司长期用工 720 人，
年人均收入 18500元。

去年 5月，在结束脱贫攻坚任务后，金土地公司生物科技公司再次
接过了乡村振兴的接力棒，在临县、五台县、原平市等地，和当地村民
一起开发特色农产品种植，扑下身子，带头苦干实干，带动了村民追着
干、抢着干，在推进产业帮扶上实现了因地制宜、精准施策。

为了增强帮扶企业的“造血”功能，实现产业兴、农民富，“骄梅红”
助农销售团队和当地的农产品生产加工企业一起，为合作社培养了一
批 头 脑 灵 活 、业 务 熟 练 的 年 轻 人 ，给 村 里 留 下 了 一 支“不 走 的 工 作
队”。许多以前出去打工的村民，看到了黄土地上呈现的新商机，纷纷
带着资金回来一起建设农村合作社，为乡村振兴注入新动能。

骄梅香飘醉人间骄梅香飘醉人间 丹心助农情愈切丹心助农情愈切
—山西焦煤集团金土地生物科技有限公司深耕消费助农纪实

“3 号链接是‘骄梅红喜庆版白酒’，包装古典雅致，入口绵柔醇香，现在下单价格最优……”10 月 28 日 18 时，快手“骄梅红”直播间

里线上线下热闹互动，纯粮白酒、绿色小杂粮，吸引着线上众多粉丝的眼球。“我家下个月要办喜事，这款酒看着真喜庆，价格也合适，

囤起来”“骄梅红的酒好喝不上头，吃饭时咂两口，那叫一个舒坦”“国企品牌，良心品质，骄梅红的农产品就俩字：‘放心’”……3 个小

时直播，500 瓶白酒销售一空。“下单的粉丝很多都是回头客，只要品尝过咱骄梅红的产品，大多数都会回购。”主播王徐升自豪地说。

每周一、三、五的 18 时，快手“骄梅红”直播间准时与网友见面，清香四溢的白酒系列、天然无污染的各色农产品，样样精工细作，

让屏幕前来自五湖四海的网友，忍不住点动手指，纷纷下单。

2013 年 6 月，山西焦煤集团成立了金土地农业开发有限公司，倾力做好吕梁、长治、忻州等地区对口帮扶贫困县的产业扶贫工作，彰

显国企责任担当。起初，为将贫困地区生产的农副产品销售出去，帮助农民增收，金土地公司积极打造精、深加工产业链，与贫困县农业

龙头企业合作研发新产品，努力通过精品化和市场化运作模式，畅通销售渠道，助力企业提质增收。

随着市场竞争的日趋激烈，金土地农业开发有限公司深刻意识到打造专属自己的农产品品牌才能屹立市场。2018 年 3 月 7 日，

山西焦煤集团金土地生物科技有限公司成功注册“骄梅红”商标，成为山西焦煤唯一的农产品品牌。金土地公司生物科技公司是山

西焦煤集团金土地农业开发有限公司的控股子公司，主要通过与临县、五台县等地农业龙头企业开展产业链合作，以消费帮扶形式

将当地特色农产品拓展到外部市场进行销售。“骄梅红”取自“焦煤红”的谐音，“骄梅红”品牌背后依托的是山西焦煤独具的平台优势

和品牌优势作为强力支撑。

近几年，“骄梅红”品牌系列产品凭着“质优价廉、绿色无公害”的口碑，在我省农产品市场占领了一席之地。金土地公司生物科

技公司在业绩稳步增长的同时，成功带动临县山西万里红生物科技有限公司、山西泓盛农业科技有限公司、五台县山西百草绿源中

药材有限公司、原平市山西石鼓农产品开发有限公司等当地农产品生产销售企业，实现产品销量大幅增长，连带帮扶 210 个村、2 万

余户农民订单种植特色农产品 5 万余亩，增加了农民就业和收入，实现了企业增效、农民增收的双赢局面。
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线上线下铸品牌

7月 29日山西焦煤集团召开 2022年下半年工作会，提出了优化调
整“三个三年三步走”战略规划，将后两个“三步走”的时间分别压缩为
两年，确保 9年目标 7年完成，并明确提出争做高质量发展示范样板的
新要求，由此吹响了“全力加速建设世界一流炼焦煤企业”的进军号。

风正劲，帆高悬，在奋力向前的新焦煤巨轮带领下，金土地公司生
物科技公司以“骄梅红”系列农产品为龙头，践行“以客户为中心”的理
念，在助农兴农事业上不断迎来新发展、新突破。

在“新焦煤·新理念·新要求”指导下，金土地公司生物科技公司紧
跟数字经济新时代步伐，不断围绕产品拓展数字技术的加速应用，持
续为品牌建设注入新动能，让土地生金流银，“骄梅红”红遍四方。

“右玉羊肉香满园，沙棘、苦荞走遍天，土豆、杂粮真赚钱，农民收
获笑开颜。”这一段顺口溜是近年来右玉县依托特色资源发展品牌农
业、促进农民增收的生动写照。右玉县塞星食品有限公司就是一家集
企业加农户，产供销一体化的地方小杂粮加工企业，生产的燕麦类产
品、豌豆类产品以及苦荞米等小杂粮品质极佳，绿色天然。但是，酒香
也怕巷子深，囿于缺乏先进的营销方式和平台，总是打不开更广阔的
市场。

2021 年，金土地公司生物科技公司和塞星食品联手闯市场，通过
旗舰店销售、快手营销、微信小程序线上线下为产品广开销路。很快，
重新包装生产的右玉三大类小杂粮产品，14 个品种，在线上线下成为
了抢手货，吸收当地农户固定工 26 人，人均收入 48000 元，带动小杂
粮种植户 1300 户，户均增收 700 元，并与农户签订种植和收购合同，
合同订单 18300亩。“收购价上不封顶，莜麦、豌豆、荞麦的价钱都比市
场价高，每公斤 0.2 至 0.5 元，还有保底价，保底价不低于当年市场价
格。咱农户只有尽心尽力种出好粮食，才能对得起这么好的收购政
策。”在“骄梅红”品牌的扶持下，当地农户种植小杂粮的积极性很高，
靠着特色和质量，“骄梅红”右玉小杂粮成功走出了一条具有右玉地域
特色的产业富民新路径。

有了右玉杂粮的生动实践，金土地公司生物科技公司把“骄梅红”
品牌继续做大做强的信心更足了。他们紧紧围绕主营酒类产品深耕
细作，依托“互联网+”，多方式、多渠道开展品牌推广工作，智能配送、
直播带货、线上线下融合等新式营销互为补充。公司一方面认真研判
市场，确定了“骄梅红”大众白酒打开市场，仙藏青花瓷、珍酿等白酒切
入高端市场的营销思路，加强产品细分与定位，不断丰富酒类产品类
别，满足不同客户群体需求；另一方面多渠道推进酒类产品销售，通过
开发“骄梅红”小程序开展线上营销，签订酒类产品代理、自营、加强与
外部企业合作开发定制酒等方式，逐步拓展酒类产品市场销售辐射
面，稳步提升了市场占有率。

2021年，金土地公司生物科技公司以“骄梅红”玻璃瓶白酒作为试
点产品，实现“一瓶一码”微信扫红包功能，一经上市，很受消费者欢
迎。今年上半年，“骄梅红”在自媒体平台“快手”注册了企业官方账号，
实现了“骄梅红”品牌全部产品的线上销售，进一步拓宽了消费渠道。

“骄梅红”酒香飘万家，也带动了其他系列农特产品销售迈上了
快车道。经过几年的快速发展，金土地公司生物科技公司作为农产
品销售龙头，已经把“骄梅红”打造成了一个绿色天然、可信赖、有温
度的品牌，该系列农产品由原来的 2 大类、8 个单品，扩大至 7 大类、
40 个单品，全麦面粉系列、亚麻籽调和油系列、武乡羊肥小米系列、
杂粮礼盒系列产品，沾泥土、带露珠，新新鲜鲜在线上线下门店齐亮
相。金土地公司生物科技公司业务一部经理马杰表示，“骄梅红”产
品已入驻金虎便利，随后将进军唐久便利，越来越多的老百姓会爱
上这朵灿烂绽放的红梅花儿。

秉持“农户有利、政府放心、客户实惠、企业受益、共创共享、合作共
赢”的经营理念，金土地公司生物科技公司的大批青年人才投入到乡村
振兴、助农惠农的工作中，这也使得公司围绕生态农业、科技兴农、产销
服务等业务领域的全面布局得以实现。金土地人正在乡村振兴的浪潮
中，披荆斩浪、奋勇向前，谱写出扎根乡村、服务乡村的新篇章。

从“帮”到“兴”产销旺

作为山西焦煤巩固脱贫攻坚成果、助力乡村振兴的主力军，金土
地公司生物科技公司按照上级公司的安排，因地制宜开发项目，千方
百计推动项目落地见效。“只有因地制宜开发特色扶贫项目，才能增强
扶贫‘造血’功能和贫困地区内生发展动力，真正实现脱贫不返贫。”金
土地公司生物科技公司董事长董晋玺深有感触地说。

金土地公司生物科技公司一班人是这样说的，也是这样做的。他
们谨记使命、执著探索，把扶农助农的销售平台延伸至农民的田间地
头，把农产品生产加工车间办在村口，村民们的日子越过越红火。

金土地公司生物科技公司依托吕梁市临县久负盛名的红枣资源，
发展深加工产业链，采用“农户+基地+研发+销售+服务”一体化运营
模式，打造出山西焦煤集团唯一一款农产品品牌“骄梅红”，香醇的红
枣酒入口，口感柔和，回味悠长。

“骄梅红”纯粮酿造的系列白酒，更是入口绵、落口甜、饮后余香、
回味悠长。蓝天白云、艳阳高照，汾阳市贾家庄镇一片高粱种植示范
基地一眼望不到头，等待收获的汾州有机高粱生机勃勃。贾家庄酿酒
历史悠久，可追溯至明朝，其得天独厚的地理优势、气候优势、资源优
势，孕育了深厚的酿酒文化。“骄梅红”为了把农户的粮食酿出最醇的
美酒，他们找到了贾家庄相关酿酒企业商洽合作事宜，借助当地精湛
的酿酒技艺，助力“骄梅红”系列白酒迅速打开市场。随着“骄梅红”白
酒销量的扩大，农户眼里最平常的高粱种植也被带火了，仅在汾阳市
贾家庄村，当地就为“骄梅红”系列白酒开辟高粱种植基地 300 多亩，
带动 130户农民增收 30万元。

“你们山西焦煤的‘骄梅红’白酒专卖店开在哪儿？超市有卖吗？
我想再买些囤着。”好酒不怕巷子深，每逢中秋、国庆、春节等节日到
来，金土地公司生物科技公司的员工们总能接到亲朋好友或者陌生市
民打来的咨询电话。

省内白酒市场名酒云集、竞争激烈，“骄梅红”缘何受到越来越多
顾客的青睐？董晋玺道出了其中缘由：通过对市场的深度调研，我们
了解到消费者普遍对国有企业开发的纯粮酿制“骄梅红”白酒的品质、
价格非常信赖和偏爱，并对清香型白酒情有独钟。于是，我们就将原
来只有玻璃瓶装的“骄梅红”白酒，根据消费者年龄、消费能力和饮酒
习惯等，细分开发了“骄梅红”42%vol大众清香型白酒作为市场化运
作的主打产品，后来又面向高端消费群体开发了“骄梅红”年份酒、企
业定制酒等，并通过开设“骄梅红”旗舰店和微信店铺，现在又铺货到
了金虎便利，方便消费者放心购买，通过签订省级和市县级代理等营
销形式，不断扩大酒品市场占有率。

思路一新天地宽。据了解，2021 年，金土地公司生物科技公司累
计销售“骄梅红”白酒 8 万余箱，同比增长 95%。“去年中秋节到元旦，
我经销的‘骄梅红’系列酒品卖火了，仅 12 月份我一次性就进货‘骄梅
红’白酒价值 43万元。”介休经销商贾俊说。

从“帮”到“兴”，2021年在完成产业帮扶任务的前提下，金土地公司
生物科技公司农业板块实现销售收入 1007万元，同比增长 90%，实现
了消费者、农民、公司三方共赢，以贸补农、多元发展的成效已经显现。
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