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本报讯（记者 王勇 通讯
员 李宇）9月23日，娄烦县组织
开展丰富多彩的活动，庆祝第 5
个中国农民丰收节，全面展示该
县农业农村高质量发展和乡村振
兴的新成就、新成果和新面貌。

此次丰收节系列活动将持续
一周。娄烦县庆祝活动主会场设
在万家福市民广场，各乡镇设分
会场。活动期间，娄烦县将举行
文艺活动、文旅推介、趣味大比
拼、农副文创产品展示展销、美食

体验、农机展示、农产品促销、本
地特色农旅等活动，展现乡村田
园风光，营造健康休闲氛围，促进
该县全域旅游发展，助力乡村振
兴。

今年以来，娄烦县围绕“生态

优先、绿色引领、融合发展”的总
体思路和要求，围绕“努力创建乡
村振兴示范县，全力争当乡村振
兴排头兵”这一目标，坚决守牢粮
食安全、不发生规模性返贫这“两
条底线”，全力推进巩固脱贫成

果、产业转型、乡村建设、改善环
境、提质增效五项重点工作，以

“传统产业提升、主导产业转型、
新型产业引进、特优产业做强、农
旅产业融合”五项措施布局，全面
推动农业高质量发展。

本报讯（记者 司勇）金秋
九月，春华秋实，美丽的乡村处
处洋溢着收获的喜悦。在党的
二十大即将召开之际，9 月 23
日，2022年庆祝中国农民丰收节

太原主会场暨金秋消费季活动
在小店区刘家堡村举行。市民
与农民一起庆丰收、晒幸福、话
振兴、迎盛会。

刘家堡村是明代大学士王琼

故里。近年来，该村利用一座座
闲置的院落，广邀非物质文化遗
产项目入驻，借力非遗，融合民俗
文化、农业观光，发展成为城市近
郊休闲旅行的网红打卡地。

据介绍，2022年庆祝中国农
民丰收节太原主会场暨金秋消
费季活动为期 3 天。在本次节
庆活动中，不仅为市民全面展示
太原市名优农产品，也为广大农

民朋友及工作在“三农”战线上
的同志们准备了丰富多彩的公
益演出活动，以达到“做让农民
参与、农民乐见、农民欢喜的节
庆活动”的目的。

美丽乡村处处洋溢着收获的喜悦

我市庆祝中国农民丰收节

娄烦县：系列活动庆丰收

田间地头随时播 网上卖货好欢乐

晋源区姚村镇黄楼村果农郭永贵夫妇的心里话:
我们种了3亩桃子、7亩葡萄。从春到秋，辛苦

了大半年，用辛勤的汗水换来了丰收的果园。看着
又大又红的桃子挂上枝头，既欣喜又满足，一家人
心里都美滋滋的。

这是我们家人第一次参与网上直播卖货，尽管
不好意思露脸，但一直忙着采摘、装箱、称重，每一
份订单都给足斤两，只多不少。

以前的销路主要靠晋源区和小店区的居民来
采摘，我们也在附近市场里卖一卖，有时候会剩下
点。今年靠直播卖货销路增加了，这两天来问的人
很多，桃子已经卖出去快一半了，丰收又增收，来年
信心更足了。

等全部卖完结清货款，我们要给小孙子买很多
好吃的，一家人也美美地过个丰收节。

秋风不燥，阳光正好，美丽的
姚村镇硕果飘香。

在桃园里找一块相对宽敞的
区域，接过果农手里的小木凳坐
下，把手机放到直播架上，打开抖
音登录账号，跟直播间的朋友们
打个招呼:“各位朋友大家好，欢
迎来到晋源区姚村镇助农惠农直
播间……”9月20日，记者来到太
原市晋源区的最南端，与村镇干
部和农民一起网上卖货，体验丰
收的喜悦与市民的热情。

下午 5时，记者跟随姚村镇党群服
务中心主任张腾和他的小伙伴，来到了
辖区黄楼村，准备直播卖桃子和杏干。

“这算是我们下班后额外的任务，
为了助力乡村振兴、帮果农增收，我们
选择年轻人喜欢的方式做些义务宣
传。”

在黄楼村牌楼对面，我们走进了村
民郭永贵家的桃园。一颗颗饱满漂亮
的桃子挂满树枝，形状像寿桃，顶部有
个小尖尖，虽然有的还没全红，但丰收
的景象依然展现。

“这个品种叫‘九九桃王’，口感很
好，是今年成熟最晚的一批鲜桃，这片
果园面积大概 3 亩，产量预计 3000 多
斤。”郭永贵的爱人攸润珍介绍，夫妻俩
种桃 18年了，还种些葡萄，今年收成挺
不错，桃子也是又红又漂亮，希望通过
网上直播增加销路。

“眼镜哥好，今天卖点啥呀？”“现在
还有桃呢？这地方在哪儿？”“拍下多会
儿送到？能不能去现场采摘……”直播
一开始，涌入的粉丝们七嘴八舌，化身

“十万个为什么”，一听是助农直播，便
向主播积极提问。

“给大家介绍一下，我们在姚村镇
黄楼村，你们看到的是今年最后一批鲜
桃。咬一口，嗯，口感脆甜，错过可要再
等一年；能来现场采摘，价格一样，6元
一斤……”张腾和小伙伴介绍之余，逐
一回复网友的问题。

“语速要快，多次重复关键
信息，及时回复每个问题，这样
能增加粉丝黏性，促成交易。”
直播了 3 个多月的张腾传授了
记者一些经验。

没有麦克风，主播们练就
了大嗓门。记者学习了一下，
也跃跃欲试。

“大家好，我是太原日报社
记者，很高兴参与助农直播，为
大家介绍一下今天的两款农产
品:黄楼村的‘九九桃王’，一箱
10斤 59.9元；杏坪村的沙金红杏
干，一箱一斤 36元……”按照张
腾介绍的经验，记者配合他与网
友积极互动，并且现场试吃，以
自己的亲身体验表达感受，讲了
十几分钟，就已口干舌燥。

“你面前放的桃是不是最
大的？”“这桃能不能放软？”“看

你俩这眼镜儿还挺像的！”“说
晋源话真好听……”可爱的网
友们东一句西一句，好似就坐
在对面和我们聊天。

朴实的果农夫妇不好意思
在直播中露脸，只是忙着采摘
等工作，但 3岁的小孙子宸宸却
很活泼，开心地在周围绕来绕
去。于是记者抱住他，邀请他
来到手机镜头前，边吃桃，边和
大家打招呼。

“孩子纯真的笑脸，说明这
桃一定很甜，我买!”有细心的网
友在直播间打出这样一句话。

在果园里现场直播，尽管
条件简陋，身上被蚊子咬得到
处是包，但直观又接地气，粉
丝也能感受到丰收的真切和
喜悦，1 小时销售额达 3000 余
元。

丰收心语

桃园风光好

嘴快嗓门大

下播去送货

“太原市六城区和清徐县，我们采摘后 3小时送
到，外地的尽量发顺丰，但是邮费自理。”张腾说，直
播间里的粉丝其实就是朋友，陌生人的信任给了
你，就必须信守承诺，挑选最优质的农产品销售，并
且“人肉送货”，尽快让他们品尝到。

当天直播结束已近下午 6时 30分，本来次日一
早才采摘装箱送货，但有个买家要得急，记者提出
可以顺路帮忙。

晚上 7时 40分，记者在南中环街约定地点见到
了买家冯女士，是一名美丽的小姐姐。她说，这几
天正好有个朋友从外地过来，想送点咱当地的特
产，正巧刷到了这场助农直播，感觉官方推荐的应
该靠谱，先买一箱尝尝，好吃再多买点，让朋友带回
去。

这正是助农直播最大的意义，不仅替农民解决
了销路，更是将区域特色农产品广而告之，让更多
的市民乃至外地人都知道，打出了晋源区姚村镇优
质农产品的品牌，开创了一条持续增收的新路。

虽然这种直播不定期，而且多是中午 1时、下午
5时这种“边角料”时间，但每次年轻的公益主播们
一上线，总能吸引粉丝的眼球。

他们牺牲自己的休息时间，走进田间地头宣传
带货，并非看上去吃吃、逛逛那么轻松，还需要战酷
暑、防虫咬、早送货，只希望得到更多人助力和支
持。 记者 王丹 文/摄

桃园里的丰
收景象和参与直
播的记者(左一)。


