
2023.4.18
版

星期二 20责编 张志峰 吴丽敏 霞霞 联系电话：8222133文娱 新闻

江苏徐州“苹果大王”陈厚武的6门课程总销量全国第一，带动全国很多果
农致富；陕西延安果农潘晓平6门课卖了百万元，吸引更多年轻人从事果树种
植；山东济南果农小吕每门课卖9元，只为了让更多人少走弯路……这些知识博
主有很多是农民，他们依靠知识和技术带动许多人致富。

知识付费为何在农业领域大火

1978年出生的陈厚武是徐州当地的
“苹果大王”，种植果树 20余年。2019年
4月，他在短视频平台开通账号，分享果
树种植技术，白天发布短视频、晚上直播
授课，4年圈粉百万。

2019年 10月，陈厚武上线第一门付
费课程《苹果树周年修剪教学》。“当时
很多果农对我说，你能不能把直播间里
讲的技术放在一个大课件里，我们购买
后会更加认真地学习。”在这种情况下，
陈厚武试水付费课程。

据陈厚武介绍，第一门课程只有一
节大课，时长 74分钟，售价 99元。“这门
课程汇集了我种植果树近 20年的经验，
几乎把我所有知道的内容都放在里面
了。课程包含了春季修剪、夏季复剪、冬
季修剪的全套内容，还有一年到三年果
树管理，老果树修剪、整形，盛果期果树

修剪等内容。”
一台手机、一个支架、一张白板和一

支笔。就这样，陈厚武开启付费课程创
作之路，他会提前总结好课程内容，然后
自己拍摄视频。第一门课程就拍摄了半
个月，让陈厚武高兴的是，这门课程很快
卖了两千多份。

陈厚武发现，随着付费课程销量增
多，直播间的人气也增高了很多。“这就
坚定了我的信念，只有花钱买来的技术，
果农才会珍惜，才能留在直播间听课。”
这门课程也成为陈厚武销量最高的一门
课，目前累计销量近 1.6万份。

几年过去了，陈厚武开设的付费课
程越来越受果农欢迎。目前他开设了 6
门付费课程，总销量超 3万份，他也因此
成为某短视频平台农业领域付费课程销
量最高的果农。谈到“霸榜”平台的原

因，陈厚武笑着说：“没什么秘诀，就是
不停地完善老技术，总结新技术，陆续加
到课程里。”

在陈厚武看来，只要真心对果农好，
真心帮助他们，就不会有创作瓶颈。“一门
技术要用一年时间验证，验证对了就放到
课程里。如果总想挣果农的钱，想方设法
提高课程价格，就会遇到很大的困难。”

据陈厚武介绍，第一门付费课程已
经从最初的 1集增加至 50集，未来可能
增加到 100集。

“粉丝购买一次，可以永久观看，增质
不增价，不能让果农花一分冤枉钱，否则
就违背了咱自己的初心。这些内容对果
农越有用，他们购买的欲望就越强烈。比
如，一个村子里有两三位果农购买课程后
成为致富能手，把苹果价格卖高了，周围
果农都会跟着购买课程。”陈厚武说。

49岁的潘晓平是陕西延安人，从事
苹果种植二十多年。“顶峰的时候，果园
面积达到 97.4亩，目前稳定在 50亩左
右。”潘晓平开通付费课程近两年。

谈到开课原因，潘晓平说，一方面
是平台有培训课程，提倡和指导制作
视频付费内容；另一方面是很多果农
朋友需要系统的果园管理知识。

潘晓平共开设 6 门付费课程，总
销量过万。他开设的第一门付费课程
是《苹果树新型栽培与树形培养》，共
6 节课，总时长超 3 个小时，售价 118
元，目前销量超 1700份。

潘晓平称，最初开设付费课程并
不容易，家人还不支持，“他们觉得在
直播间讲课就行了，如果做付费课程，
不一定有人买，还要花费很多精力和
时间，得不偿失。”

由于不会视频剪辑，潘晓平先自
己用手机录制好视频，然后花钱请专
业人士帮忙。

第一门付费课程上线不久，潘晓
平发现年龄大的果农对短视频不熟
悉，不知道如何观看，他就成立了粉丝
群，在群里进行售后服务和指导。

除了开通付费课程外，潘晓平每
晚都会直播 3个小时，根据果树生长
需求和每个时期的果树管理进行分
享。目前，潘晓平通过直播和付费课
程有了一批铁粉，“虽然我的全网粉丝
只有 30多万，但铁粉有两万多。”

潘晓平表示，大多数果农学习付
费内容后能提高经济效益，还有一部
分人看完课程后，把果园管理得很好，
引来其他果农购买。“果农从我的付费
课程中受益，他们购买的积极性会越
来越高，大家一传十、十传百，对我也
是一种宣传。”

“6 门付费课程共卖了约 100 万
元，收入目前接近我整体收入的
50%。”谈到接下来的打算，潘晓平表
示会继续完善和填充课程内容，“很多
大龄果农因为体力原因不能再从事这
一行业，苹果种植行业的主力军会逐
渐年轻化，年轻人文化程度高，所以要
在课件里体现出更严谨、更科学的数
据，让年轻果农能更专业地从事苹果
种植，只要他们能从种植行业中获利，
他们的积极性就会更高，就能吸引更
多年轻人从事果树种植。”

山东济南果农小吕今年 32岁，2014
年，大学毕业后回到老家管理果园。她
家中有近 50亩果园，种的有桃树、苹果
树、梨树等。

小吕说：“我大学时学过果树种植
方面的知识，家里还有很多果树，通过
实践和理论学习摸索出果树种植管理
方面的知识。”

2018年，小吕开通短视频账号，发
布了 1000 余条果树管理方面的视频，
积累了 42万粉丝。

“最初的想法是开设课程赚钱，很
多果农也喜欢这种课程，觉得付费内容
更有价值。”2019 年，小吕开设付费课
程。由于家中果园果树种类较多，她至
今开设了 20门付费课程。她认为如果
一门课程讲的内容很杂，很多人会听不
懂，“所以每门课围绕一个事情说清楚
就好！”

小吕开设的付费课程数量虽多，但
每门课程的定价却只有 9元，“9元只是
象征性地收一下，我没想定价太高，因
为果农本身赚钱不容易。知识可以付
费，但价格太高，大家的接受程度会比
较低。”

小吕称，她的一门课程时长大约在
10分钟，往往需要一天甚至更长时间拍
摄，“一个修剪课程的视频就要拍很久，
每棵树长得都不一样，一点点录，最后
把所有视频剪辑成一个，非常费功夫。”
由于管理果园比较忙，小吕只能用业余
时间制作付费课程。

小吕的 20 门付费课程一共卖了
2600余份，其中《杏树精细修剪技巧示
范》销量最高，有 655份。她说：“这些
课程上架的时候，我没有做宣传和推
广，就放在那里，陆陆续续会有人下
单。这些课程销量从几十份到五六百
份不等。”

什么样的付费内容更受果农欢
迎？小吕说：“主要看专业技术水平，如
果没有专业性，或者不能解决果农的实
际问题，也没有办法走得很长远。其实
是用自己走过的弯路和教训，让别人避
免走弯路，别人看中的也是这个价值。”

小吕坦言，这些课程零零散散卖了
几万元，“我没想靠它赚多少钱，只是希
望有更多人能学会这些技术。现在我
的精力和时间都不够，如果有更多的人
手，肯定希望把它做得更好。”

据《扬子晚报》 闫春旭

6门课程卖了3万份

6门课程卖百万元

每门课程只卖9元

小吕讲解果树种植方面的知识。

潘晓平讲解果树种植方面的知识。

陈厚武讲解果树修剪知识。


