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金秋市场多丰饶 2

对于新能源汽车来说，优惠降价并不是
一个长期手段，因为可能会对品牌、口碑造
成损害。车企更多会通过改款、换代、发布
新车等，来吸引消费者关注。

和往年的“金九银十”相比，今年的新能
源车企显得十分活跃，新车发布十分密集。
进入 9 月，特斯拉、小鹏等品牌均推出了新
车。“我今天已接待了 5拨看车的客人，全部
是冲着新车来的。”小鹏某体验店的销售人
员对记者说，“从整体订单量来看，现在已处
于明显高峰期。”

记者看到，一些品牌店销售人员还通过
直播形式，为网友介绍新车以及优惠政策，
吸引了不少线上客户。业内人士分析，相比
较传统汽车而言，新能源车充分满足了年
轻人对车辆外形、智能化嵌入、多功能配置
等方面的个性化消费需求，正悄然从交通
工具转变为具有迭代性的电子产品，甚至
变得像智能手机一样，销量会随着新款车
发布而波动。在中高端市场里，小鹏、蔚来
走的是纯电路线，比亚迪走的是插混、纯电
两条线，理想则主推增程式车型……面对
眼花缭乱的市场，业内人士建议，消费者在
选购时，更重要的是进行试乘试驾体验和
留意续航里程的长短，并货比三家，选择适
合自己的那一款。

近期，整个汽车市场的促销政策很多，
刘瑞彬表示，很多车型一两年就会换代，加
上价格调整频繁，没有谁能够做到以最低价
格购车，因此，只要价格合适就可以入手。
同时，消费者选车购车不能只盯着降价幅
度，自身的用车需求、产品质量、售后服务都
需要综合考虑在内。无论如何，购车都属于
大宗消费，最关键的还是要选择在电池、中
控等方面具有核心竞争力的品牌车辆。

记者 马向敏 文/摄

汽车市场热度攀升

“金九银十”历来都是市场经营者的
“必争之地”。今年以来，随着油价持续攀
升，新能源电动汽车以其环保省钱的高性
价比成为最近车市的“人气王”。

“提前预约试驾”“新车预订”“少量现
车”是记者在采访时听到的高频词。最
近，各大新能源车品牌的销售网点内顾客
不断、人气高涨。在比亚迪某商场体验
店，市民王先生正在选购新车，他对一款
新上市、设计感十足的车型很是满意，“刚
订了这款车，价格也不贵，还环保省油
费。外加这个月有优惠，综合下来还是比
较实惠。”

记者发现，为了吸引关注，今年不少
新能源车品牌将体验店直接开在了人流
量更大的商场，也为消费者营造了更方便
的体验空间，引流效果好。“标配版提车较
快”“可以为您免费安装充电桩”……9月
16 日晚，茂业天地某品牌新能源车体验
中心十分热闹。这个仅有两个展出车位
的展厅，在短短 15分钟内就迎来了 7拨前
来体验参观的顾客。现场销售员郭强
正卖力地为顾客介绍车辆的基本性能
和亮点，从电池类型、续航时长、内饰，
再到车内智能驾驶系统、雷达硬件，不
仅推销产品，也介绍鉴别新能源汽车优
劣的基本知识。

经过一番讲解，顾客刘婷和郭强敲定
了试驾的时间。她告诉记者：“以前买燃
油车跑 4S 店，门店位置偏远而且分散。
现在新能源车买车看车可方便了，门店基
本都在热门商圈，而且不同品牌的门店也
离得很近。”以长风商务区商圈为例，小
鹏、特斯拉、蔚来三家品牌门店之间的直
线距离不足 200米。

郭强说，一般商超会参考商圈定
位、周边商铺的类型、消费者类型，将最
新、最畅销的车款放在店内，以尽可能
缩短目标客户从产品认知到实车体验
的距离。“近期，我们门店的客流量很
大，周末从早到晚就没有停下来的时
候，基本每天都有超 10组的客户来做试
乘试驾的体验。热门车型月销量在 20
台左右。”

2000元定金抵扣车款 1万元、购
车可享最高 7万元优惠、购车送 4年
10万公里质保……进入 9月，各品牌
经销商纷纷放出大招，门店都摆出了
大量活动海报，将车企官方优惠，以
及门店的“试驾有礼”“引荐奖励”“进
店有礼”等活动广而告之。

“原本 20 万元预算能选择燃油
车，但现在不少品牌的新能源车都有
优惠，不变的预算能买到更高配置的
车，还是挺让人心动的。”刚大学毕业
的林聪说，自己年初就有了购车意
愿，但直到现在，还没下定决心买哪
辆车，“优惠越多，心仪车型也越多，
尽量在国庆前入手一台。”

9月以来，已有比亚迪、特斯拉、
上汽大众等超 10 家车企，宣布了旗
下车型直接降价或变相降价的消
息。其中，蔚来汽车延续 8 月政策，
向购车车主赠送换电体验券等。大

众某车型降价活动再度“返场”，增加
了保险补贴优惠政策。理想汽车推
出了高达 1 万元的限时保险补贴政
策。零跑汽车针对旗下某车型推出
了最高 1万元的补贴。

“近期这款车可享 2000 元抵扣
8000元的车款，三电终身保修等。”在
太榆路附近的比亚迪店，前来咨询的
顾客络绎不绝，销售经理耿彪一边向
前来咨询的客户解释，一边推销着新
车。降价促销明显带动了销量增
长。据统计，今年 1至 7月，我省新能
源汽车零售额 94.19亿元，同比增长
56.7%。刘瑞彬分析，新能源汽车降
价频率快、幅度大于燃油车，和技术
更新迭代快有必然联系。今年中秋
节和国庆节合并有 8天假期，加上高
速公路免费通行政策加持，预计因出
游带来的购车需求会在 9 月底达到
高峰。

车企促销引流

“现在买车很合适，价格
相对较低。看车的顾客也有了

明显增加。”9 月 18 日上午，学府街太
原某汽车品牌门店的销售人员告诉记者，

“两节到来，厂家各种促销活动不断，吸引了不
少有意向购车的市民；另外我们最近刚推出一款

新车，很多人也是奔着新车来的。”
9月刚过半，特斯拉、长安等车企集中推出多款

新车服务，汽车市场“金九银十”的行情已拉开序
幕。记者实地走访了解到，为抓住一年中难得的消
费高峰期，多家汽车品牌门店推出限时降价、赠送
积分等各种优惠，力促车市销售回暖。山西省汽
车后市场协会会长刘瑞彬表示，“金九银十”

是传统旺季，叠加“中秋+国庆”长假期节
日效应，预计新能源汽车销售能走出

一波漂亮的上升曲线。

优惠活动亮眼 推陈出新加速

商场内的某品牌新能源车体验中心。

新能源车展厅。

热闹的汽车展厅。


