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旅途添乐趣

1低价体验课五花八门

图片来源于网络

找“搭子”出游最好先签协议
几个陌生人，相识于网络，临时“组队”，结伴出游。结

束后，回归各自的生活。暑期出游热度持续攀升，有不少
年轻人敲定目的地后，在社交平台上寻找“旅游搭子”。这
种出游方式比一路独行更热闹，但彼此不熟悉，也会发生
摩擦，甚至暗藏安全隐患。连日来，针对“搭子”出游，体验
过的市民、律师、民警分别给出了建议。

今年 5 月份，23 岁的陈轩赶了回
时髦：他和 3个网友组成“旅游搭子”，
包车前往白洋淀游玩了 1周。他个人
感觉，多亏了“搭子”，打开了旅游新视
角，发现了很多有趣的景点。

“我找的‘搭子’，年龄相仿，有人
去过几次，对当地的景点、风情很熟
悉。相比自己出游，少走了弯路，路上
大家有说有笑，一点也不枯燥。”他表
示，大家都有驾照，轮流驾车，随性自
由，领略到了更多沿途美景。

市民刘敏敏也体验过这种出游方
式，坦言“还不错”。她们都是女生，此
前都不认识，看到有人在小红书上发
帖“太原去新疆旅行，10天左右，求搭
子，仅限女生。”5个人互加了微信，线
下见了几次感觉合得来，便踏上了旅
途。“我们约好时间，一起买票出发，所
有的开销AA制。”她说，几人同行，有
人做攻略，有人管账，大家分工合作，
一起拍照、聊天，增加了旅途趣味。事
后，大家约定，找机会再一起出去。

网上有寻找“旅游搭子”的
帖子，也有直言“避雷”的吐槽
帖：有人约好了“搭子”，临出发
却被“放鸽子”；有人在旅行中因
习惯、性格不同而发生口角，出
现了花费纠纷等等。

市民陈宁，去年在网上找到
3 名“搭子”，去了趟云南。然
而，这次旅途并不顺心，在住哪
里、去哪儿玩等问题上，几个人
很快出现“意见不统一”的情
况。有人想住民宿，有人倾向于
快捷酒店。有人想去网红景点，
有人喜欢城市漫步。结果，原定
2 周的行程，只玩了 5 天就匆匆
返回，几人不欢而散。

在小红书上，有网友吐槽：
“出发前，‘搭子’信誓旦旦，一定
痛快玩耍。结果到了目的地，约
好凌晨去看日出，却磨蹭着说起
不来。逛景点，也觉得没啥意
思，最后搞得别人也没了兴致。”

市民刘敏敏向记者分享搭子游经
历时，总结了心得。她认为，性格、兴
趣爱好、生活习惯、旅行目的等都需要
提前沟通，尽量找“同频”的人，才能减
少不必要的麻烦和纠纷。

山西华祝律师事务所的李晓宇律
师认为，寻找“搭子”时，应警惕潜在的
法律风险，如诈骗、涉黄、人身安全
等。为避免纠纷，最好签署书面协议，
明确责任和费用分摊。同时，提前敲
定出行路线后，务必向亲朋好友报备

详细行程。注意保护个人隐私，切勿
泄露身份证号、银行卡号、网购账号、
支付密码、验证码等敏感信息。

康乐苑社区邀请辖区民警，举办了
一场反诈讲座，其中提到了找“搭子”出
游。民警提醒，之前没见过面、没交流
就直接组“搭子”出游，肯定有一定的风
险。要留存相关聊天记录、转账记录
等，预先明确各方费用支出。如遇财物
损失或犯罪行为，立即报警求助。

记者 李涛

也有不愉快

尽量签协议

低价体验课 消费要理性

不囤课、不办卡，如今，精打细
算的年轻一代将目光投向了低价
体验课。在团购平台上，价格从一
元到几十元不等的各式体验课五
花八门。

打开某团购平台，输入“体验课”进行搜索，从瑜
伽、舞蹈，到书法、编程，无论大众、小众，课程五花八
门。

软笔书法成人体验课一元、成人街舞体验课一
元……价格低廉的体验课吸引了很多人购买。还有
很多商家推出 9.9 元体验课揽客，记者看到，位于吾
悦广场的一家舞蹈俱乐部，其售卖的 9.9元一节成人
零基础舞蹈体验课，已经售出 1000+。评论区里，网
友纷纷分享参与低价体验课的心得。

太原市民王女士称，周末在家闲着无聊，买一节
体验课上能为生活增添一抹色彩，成本不高还能见
到很多志同道合的小伙伴，“很多课程我都很感兴
趣，就试一试呗”。

和王女士不同，女孩儿小乐选择体验课则完全
是由于之前的“教训”，“之前我在一家健身中心花上
千元办了一张年卡，没想到，办了卡反倒有了心理负
担，健身成了被迫坚持的事，有时候偷懒实在不想
去，可不去又觉得钱白花了。这感觉好痛苦。我就
决定，再也不办年卡了。现在，我每周换着去不同地
方体验，去一次花一次钱，还花得不多，整个人都轻
松了”。

此外，还有不少体验课爱好者坦言，“体验课能
享受到的服务和办卡差不多，价格还更实惠。”“只要
自己心态好，抵挡住推销诱惑不办卡，每次体验完都
能毫无负担地奔赴下一家。”

然而，消费者体验完一次，就“挥挥衣袖”告别，也
让有些商家感觉无奈。一家舞蹈机构的老师表示，很
多消费者冲着体验课的价格前来，但真心求学者并不
多，“十个里面能留下一两个长期学员就算幸运。”

“低价体验课”体验感如何？琳琳花费 4.9元在位
于坞城路的一家瑜伽馆报了一节体验课。课上，无论
是呼吸方式还是基本动作，老师都认真仔细地对她进
行了专业指导。这让琳琳感觉极好，“课程对新手小
白十分友好，一节课一小时并不觉得漫长，结束后整
个人特别舒展。老师专业性很强，可以非常直观地指
出问题并给予建议。环境也不错，可以让人立刻放
松。”由于体验感不错，琳琳还直接开了会员。

家住晋祠路的徐女士和葛女士，结伴在家附近报
了一节 9.9 元的舞蹈体验课，上完课她们十分满意，

“教练没有一边推销一边上课，让我们感觉很真诚。”
课后，教练还逐一询问学员感受，对不报课者亦礼貌
回应。“性价比很高”，徐女士表示。

有人喜欢则有人烦，对于这种低价体验课，市民
阿玲表示，“前两年刚上班的时候对这种课很感兴趣，
现在我已经完全对其‘脱敏’了，感觉就是在浪费时
间。基本都是一个小时的课，很多老师完全不会认真
教，如果不走运，碰上老师是销售员，上到一半就开始
打探你的经济条件，顺便推销课程，可太烦了。”

而对于低价体验课，有专家表示，年轻人求知欲
和探索欲旺盛，低价体验课正好契合其需求。商家借
低价吸引客流，即便部分消费者“一去不返”，但其仍
能借平台引流、攒口碑。在此过程中，商家应该在课
程内容和服务水平上多下功夫，满足消费者期望值，
能真正留得住消费者。

而对于买低价体验课的消费者来说，要保持理
性，不能见低价就向前冲，要挑选出真正有价值、有质
量的课程，确保自己的时间和金钱得到合理回报。

记者 任蕾
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